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CHAMBRE COMMERCE ET INDUSTRIE ‘

PROGRAMME D'ACTIONS AFFAIRES INTERNATIONALES POUR LE 1% SEMESTRE 2008.

JANVIER

JEUDI 17
Pass International

MARDI 29
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

FEVRIER

MARDI 5
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

MARDI 26
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

MARS

MARDI 4
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

MARDI 11
Les Ateliers CCIMP de U'International

JEUDI 13
Pass International

MARDI 25
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

AVRIL

MARDI 22
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

DU 23 AU 26
Salon International - ALGER

A DEFINIR
Mission d’affaires - ANGLETERRE

MAI

DU 3 AU 8
Salon International - ALGER

MARDI 6
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

MARDI 20
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

DU 20 AU 22 .
Mission d’affaires - QUEBEC

JEUDI 29
Pass International

JUIN

DU 17 AU 19
Conventions d’affaires sectorielles

MARDI 17
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

MARDI 24
Les Ateliers CCIMP de Ulnternational

JEUDI 26
Pass International

JUILLET

MARDI 18R
Les Ateliers CCIMP de Ulntern

JEUDI 3
Pass International

DU 2 AU 4
Rencontres

A DEFINIR
Mission d’affaires - ALLEMAGNE

ffffffffffffffff Contacts et renseignements Pole Affaires Internationales :
77777777777777777777777777777777 <« Un seul numéro, toutes les réponses »

SPECIAL DEBUTANTS IMPORT-EXPORT

BATIR SA POLITIQUE ET SA STRATEGIE COMMERCIALE A L'INTERNATIONAL

IDENTIFIER LES MARCHES PORTEURS

TVA INTRACOM ET DEB : LES NOUVELLES REGLES

OPPORTUNITES D'AFFAIRES, LES BONS RESEAUX POUR TROUVER DES PARTENAIRES

DOUANE, MODE D’EMPLOI

SPECIAL DEBUTANTS IMPORT-EXPORT

ETABLIR SON PRIX DE REVIENT EXPORT/IMPORT

LE CONTRAT DE VENTE EXPORT A LA PORTEE DES TPE

SIMEM - SALON INTERNATIONAL DU MEDICAMENT ET DE LEQUIPEMENT MEDICAL - ALGER

MISSION DE PROMOTION LOW COST A LONDRES

BATIMATEC - SALON INTERNATIONAL DU BATIMENT, DES MATERIAUX DE CONSTRUCTION
ET DES TRAVAUX PUBLICS - ALGER

TECHNIQUES DE NEGOCIATION A LINTERNATIONAL

LES INSTRUMENTS DE PAIEMENT A L'INTERNATIONAL

MISSION ENTREPRISES CANA

SPECIAL DEBUTANTS IMPORT-EXPORT

PARTICIPATION AUX JOURNEES MEDITERRANEENNES DE LINDUSTRIE - FIDEST - MARSEILLE

LE CREDIT DOCUMENTAIRE : LA NOUVELLE DONNE POUR LES ENTREPRISES

LE CONTRAT DE TRANSPORT MARITIME : ANTICIPER POUR SECURISER
LACHEMINEMENT DE LA MARCHANDISE

SPECIAL DEBUTANTS IMPORT-EXPORT

LES INCOTERMS : QUELS FRAIS, QUELS RISQUES ET QUELLES OBLIGATIONS

SPECIAL DEBUTANTS IMPORT-EXPORT

JOURNEES DE LA COMPETITIVITE EUROMED (UMCE/MEDEF)

MISSION ENTREPRISES HAMBOURG
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Marseille Provence




